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TUJUAN PEMBELAJRAN

1. Peserta didik mampu menganalisis struktur teks negosiasi dan teknik-teknik negosiasi
yang efektif.

2. Setelah menganalisis sebuah teks negosiasi, peserta didik mampu merancang skenario
simulasi dialog negosiasi secara berkelompok dengan menggunakan minimal 2 teknik
negosiasi yang efektif.

3.Setelah merancang skenario simulasi negosiasi, peserta didik mampu
mempresentasikan video simulasi negosiasi berdurasi 5-7 menit.

PEMAHAMAN TEORI
j Setelah mempelajari tentang struktur dan teknik-teknik teks negosiasi,
1 1 Apa yang kamu ketahui tentang negosiasi?
2. Bagaimana struktur dan teknik negosiasi yang efektif?

PETUNJUK BELAJAR
1.Untuk aktivitas 1, dikerjakan secara individu
2.untuk aktivitas 2 dan 3, dikerjakan secara berkelompok yang terdiri dari 4-5 orang
3.Bacalah dan pahami setiap instruksi dengan cermat

4.Kerjakan tugas secara berurutan
5.Tanyakan kepada guru jika ada hal yang belum dipahami




AKTIVITAS |
Analisis Teks Negosiasi

enjual: Selamat siang, ada yang bisa saya bantu?

Pembeli: Selamat siang. Saya tertarik dengan laptop yang dipajang di
etalase. Boleh lihat spesifikasinya?

Penjual: Tentu saja. Ini adalah laptop merk XYZ dengan prosesor Intel
Core i5 generasi terbaru, RAM 8GB, dan SSD 512GB. Layarnya 14 inch
dengan resolusi Full HD.

Pembeli: Hmm, sepertinya bagus. Berapa harganya?

Penjual: Untuk laptop ini, kami tawarkan dengan harga Rp 12.000.000.
Pembeli: Wah, agak mahal ya. Apakah bisa kurang?

Penjual: Untuk model ini, harganya memang segitu. Tapi jika Anda beli hari
ini, saya bisa berikan diskon 5%.

Pembeli: Bagaimana kalau 10%7? Saya beli cash lho.

Penjual: Maaf, 10% terlalu besar. Bagaimana kalau 7%7 Itu sudah harga

terbaik yang bisa kami tawarkan.
Pembeli: Baiklah, 7% cukup bagus. Tapi apakah bisa ditambahkan bonus

tas laptop?

Penjual: Hmm, baiklah. Saya setuju memberikan diskon 7% dan tas laptop
sebagai bonus. Bagaimana, deal?

Pembeli: Oke, deal! Saya ambil laptopnya.

Penjual: Terima kasih atas pembeliannya. Mari kita selesaikan

pembayarannya di kasir.
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Analisis Teks Negosiasi

Nama: —
No Presensi: -

Petunjuk: Bacalah teks negosiasi yang diberikan, kemudlan analnSIslah teks"“tersebut o
dengan meng|5| tabel berikut: P T S s '0 .

AL
Struktur Teks Negosiasi “Jual Beli Laptop” bt

Struktur Kutipan Analisis

pembukaan
(Orientasi)

Pengajuan

Penawaran

Penutup
(Persetujuan)




Analisis Teks Negosiasi L

AKTIVITAS | ] :

Nama: -
No Presensi:

) - —
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Petunjuk: Temukan dan jelaskan minimal 4 teknik negosiasi- y'allh'g_'dig.uﬁal-‘(g'r.\.IQaﬂl_a;n b L
teks b ‘.

Teknik-teknik Negosiasi

a. Teknik I:

b. Teknik 2:

c. Teknik 3:

d. Teknik 4:

e. Teknik 5:




AKTIVITAS 2 ) ;
;

Perancangan Simulasi Negosias . e _
Nama Anggota: \
1. )
C, 2
Pilih salah satu situasi negosiasi berikut: 3
: 4,
a. Negosiasi penentuan jadwal presentasi kelompok 5
b. Negosiasi peminjaman buku di perpustakaan R ——

c. Negosiasi penentuan lokasi study four

SKkenario Negosiasi

a. Situasi:

b. Pihak-pihak yang terlibat
Pihak I:

Pihak 2:

Pihak 3:

c. Tujuan masing-masing pihak
Pihak I:

Pihak 2:

Pihak 3:




AKTIVITAS 2 ) ;
;

Perancangan Simulasi Negosias . S ;
Nama Anggota: %
1. :
., 2
Pilih salah satu situasi negosiasi berikut: 3
: . : 4,
a. Negosiasi penentuan jadwal presentasi kelompok 5

b. Negosiasi peminjaman buku di perpustakaan R ——
c. Negosiasi penentuan lokasi study four o

SKkenario Negosiasi

d. Rencana penggunaan teknik negosiasi:
1)

2)

3)




AKTIVITAS 3 g ke ,-¢..l i
Proyek Kelompok: e
Video Simulasi Simulasi Nama Anggota:

I e

2
C 1. Bentuk kelompok 4-5 orang 3.
2. Gunakan topik negosiasi yang sudah dirancang 4,
3. Simulasikan skenario negosiasi tersebut 5
4. Rekam simulasi negosiasi (durasi 5-7 menit) T e

5. Presentasikan video dan refleksi kelompok

Refleksi Simulasi Negosiasi

a. Teknik negosiasi yang berhasil:

b. Tantangan yang dihadapi:

c. Cara mengatasi tantangan:

d. Hasil negosiasi:
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