Modelo de negocios Canvas
Arrastra los conceptos y ejemplos en cada médulo del Lienzo

Socios clave

Actividades clave

Recursos clave

Propuesta de valor

Relaciones con los
clientes

Canales

Segmento de clientes

Estructura de costos

Fuente de ingresos

Gastos que debemaos
hacer pard funcionar

Elementos que permiten
crear y entregar valor

Beneficio ofrecido al
cliente

Cémo ganaremos
dinero

Medios para hacer
llegar la propuesta de
valor a los clientes

Grupo de personds para - ‘ Regalias, sueldos, operacion

el cual desarrollamos la

propuesta de valor

Tareas que se deben
realizar para
desarrallar la

prupuzsta de valor

Alianzas estratégicas

Céamo se va a atraer,
retener e incrementar
clientes

- Creadores de contenida,

agencias musicales

Personas que deseen
esclchar misica legal

l Suscripciones y anuncios

Musica donde sea y cuando
sea
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' Web, app, dispositivos de
asistencia virtual

Contenida musical, personal,
datos de usuarios

Comunidades y automético |

| Desarrollo de software,
Adquisicion de contenido
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