Emprendimiento 3 - Unidad 1

Disefio & inveshgacion de campo

Lee la siguiente informacion.

El conocimiento de las necesidades
especificas que tisnen los  posibles
compradores del bien o servicio cbjeto de
emprendimiento es un requisilo estralégico
clave scbre el cual lodo emprendedor debe
poner mucha atencidn.

El modelo de como se explican las
necesidades humanas de forma escalonada
fue desamollade por Abraham Maslow, el
cual, deja claro que el comportamiento de
cada persona es distinto cuando esta se
encuantra en el nivel de las necesidades
basicas o en el nivel de la autorrealizacion.

Disenio & investigacion de campo

Ubica las necesidades en el nivel que corresponda.

Necesidades sociales
e3eniiments de perlenentcla amon

Necesidades de estima
sALoesiima, reconocitiento, estatuss

Necesidades de autorealizacion
aDesanolio v reslizacion personabs

Necesidades fisiologicas
=Alimento, agua, vwendas

Necesidades de seguridad
eSeguridad, pro‘ecciims
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Disefio & investigacion de campo

Marca [% si la afirmacion es verdadera o [ si es falsa.

Conocer las caracteristicas del perfil del cliente es un
aspecto que se debe considerar una vez que el negocio
ya esta en marcha.

La demanda insalisfecha del bien o servicio objeto del
emprendimiento es una variable del tipo cualitativo que
se obtiene al realizar el estudio de campo.

Cuando la cantidad de demanda es mayor a la cantidad
ofertada por las empresas ya exislentes en el mercado
significa que existe una demanda insatisfecha.

Descripcién del emprendimiento y del bien o servicio

Completa el parrafo con las palabras correctas.

Crealividad e innovacion incorporadas al bien o servicio

La produccién de un bien o servicio sismpre debe ser productodela]  del
emprendedor. Para ello, es importante que la|  que esté pensando crear un
producto busque (creatividad), novedosas, bajo la estrategia de desarrollo del
pensamientopor. |, queluego puedan ser incorporadasal|  dal
bien o servicio (innovacidn). Esta accion tiene el proposito de evitar caer en el error de
desarrollar emprendimientos que ya se ofrecen en el mercado donde el emprendedor piensa
dirigir su idea de negocio.

diseno persona asociacién imaginacion ideas

Descripcion del emprendimiento y del bien o servicio

Relaciona segun corresponda.

El emprendedor debe analmar las
necesidades insafisiechas asi como el bien

0 servicio que podrd salisfacer eslas Ditissictacia
necesidades.
del producto
El emprendedor debe ohservar qué esta Orientacién al
Haciendo 'a competencia; asi podra genarar s

productos interesantes.

Oportunidad de
El emprendedor debe ratar de produck negocio
bienes o prestar seracios interesanies v
demandados por los clientes, mostrando
interés por conocer las necesidades
insatisfechas en el mercado,
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Clientes o beneficiarios

Lee la siguiente informacion.

El emprendedor, como todo buen estratega, debe tener
claro cudles son las caracteristicas que estdn detras
de las personas que, al momento de poner a funcionar
su negocio, seran las que destinen parte de sus
ingrasos financierns a la compra del bien o servicio
que se les ofrezca como parte del emprendimiento.

Para ayudar a sistematizar y comprender la relacion
del perfil del cliente, sus necesidades insatisfechas y el
producto satisfactor, se recomienda elaborar una
matriz descripliva en donde se expongan argumentos
que respalden el conocimiento estratégico que debe
estar presente en las decisiones de todo emprendedor.

Clientes o beneficiarios

Arrastra la respuesta correcta v depositala en |a estrella.

El argumento de alineamiento

. Las evidencias descriptvas y
hace referencia a...

Las evidencias descriptivas y b e e ol ki it

demostrativas que entre el mercado
meta y la piramide do necesidades
de Maslow muasiran una fuerie
interrelacion.

Las evidencias descriptivas y
demostrativas que entre el perfil del
cliente, sus necesidades
insatisfachas y las caracleristicas
del bien 0 sevicio satisfactor

clente, sus necesidades
satisfachas y las caracteristicas del
bien o servicio satisfactor muestran
una fuerte interrelacion

Las evidencias descriptivas y
demostratives que entre el mercado
mela y la piramide de necesidades

de Maslow muestian poca
interrelacion

muestran una fuerte interralacion.

Zona geografica

Lee el siguiente parrafo.

El conocimiento de la zona geogréfica en donde
operara el emprendimiento conduce al entendimiento
de las caracteristicas del entorno de negocios; José

Gonzalez (2001) define esto como: «condiciones
externas de cambio, impulsadas por fuerzas

tecnoldgicas, econdmicas, sociales, naiurales,
instilucionales y politicass. Si eslas son bien
estudiadas  proveeran  al emprendedar de
informacidn clave para dar soporte al proceso de
toma de decisiones gue, continuamente, tiene que
poner en accion.
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Zona geografica

Deposita en el casillero la respuesta correcta para completar el parrafo.

Las caracteristicas de la zona geografica seran las que generen importantes directrices cuando
el emprendedor tenga que definir la estrategia general y de mercadeo del negocio...

puesto que la calidad del enfogue y alcance de una estrategia dependen solamente del conocimiento
de las caracteristicas territoriales en donde uperara €l nuevo emprendlmianto.

p{JES[D que la caildad del en!oque y alcance de una 83{!’3{@5 dependen del conocimiento de las
caracleristicas termltoriales en donde no operaré el nuevo emprendimiento.

puesio que |la calidad del enfoque y alcance de una estraiegia dependen, enire olras cosas, del
conocimiento de |las caraclerislicas territoriales en donde operara el nuevo emprendimiento.

Zona geografica

Ubica cada variable territorial junio a la caracteristica que corresponda.

Se conslderan las variables como el Ingreso
promedio de los habitantes de esa zona geografica
o el nivel de incremento de los precios registrado
en el lugar.

l Variables politicas

L=

Cuando en una zona geografica determinada
existen allos niveles de incertidumbre por las
decisiones gubernamentales, el emprencimiento,

en mayor o menor grado, también se vera afectado.
L=

‘ Variables economicas

Es Importante considerar Ia sltuacion de los niveles
de empleo y pobreza, registrados en el territorio en Variables sociales
donde se plensa Instalar el nuevo negocio.

=

Requisitos de un emprendimiento

Lee la siguiente informacion.

Cada actividad economica tiene sus
propias especificidades, por lo gue el
emprendedor deberd estar al tanto de las
caracteristicas que tienden a regir, como
requisitos basicos y estratégicos. en el
tipo de negocio gque ha decidido
emprender.
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Requisitos de un emprendimiento

Arrastra los nombres de las categorias de requisitos que se deben considerar para iniciar un
emprendimiento y depositalos en el circulo.

Basicos Econdémicos = .

Comerciales Geograficos 4

Estrategicos Secundarios

Plan operacional. Areas funcionales. Estructura organizacional.

Lee la siguiente informacion.

En casi la generalidad de casos, las areas
funcionales de un negocio nuevo suelen
relacionarse con los ambitos de la gestion de!
mercadeo, las finanzas, la produccion y el {alento
humano. Al inicio, estas dreas pueden estar
reunidas, para su existencia, eso si, funcionando
de forma interrelacionada, en un mismo lugar
fisico y en una misma persona.

Plan operacional. Areas funcionales. Estructura organizacional.

Ubica cada area segun corresponda.

Es el area en Ia que se registran los resultados de cada periodo contable Talento humano
generando informacidn para gue el emprendedor conozca a liempo las
utihdades o perdidas financieras

—

Es el area funcional en donde se definen las estrategias y formas de Finanzas
actuacion humana crertadas al reclutamiento, seleccidn, contratacibn,
induccion, capacitacin y motvacion de las personas gue parhicipan en la
produccién del bien o senvicio del emprendimianta

F"

Es el area desde el cual se genera el bien o servicio. Para su Produccién
funcionamiento, requiere de  las  indicaciones ‘cnicas de  los
procedimientos a seguir mas la disponibilidad de las maguinas, equipos y
materiales que se necesita

L
Es motor que ayuda a convertir el esfuerzo productive del emprendedor Mercadeo
en ingresos que ayuden a cubrir los costos y gastos, y generen un

excedante financiern que =3Nsfa0z 133 aspirsciones de quien es gl

propistanc del T
e — FAOMDDNDAD

e LIVEWORKSHEETS



Plan operacional. Areas funcionales. Estructura organizacional.

Arrasta la respuesta correcta a la figura.

La organizacion grafica de la estructura organica de una institucién o
de una de sus areas o unidades administrativas se denomina. ..

Jerarquia Organigrama

Esquema de la

Diagrama de barras
empresa

Plan operacional. Areas funcionales. Estructura organizacional.

Arrasta la respuesta comrecta a la figura.

El grafico que representa la estructura organizacional de la empresa
muestra las...

funciones
escalas salariales delalladas que
de |la empresa. debe cumplir cada

gerente de area.

relaciones que

guardan entre si los politicas del area de
drganos que la talento humano.
componen.

Descripcion detallada del proceso

Arrastra la respuesta correcta y depositala dentro de la figura.

& Cual es el Ultimo paso en el caso del proceso de produccidn de cualquier tipo de bien o servicia?

A I
| |
b e e = g =
fabricacion del
pago del producto entrega del producto Seoiietd
disefio del producto venta del producto
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Descripcion detallada del proceso

Marca si la afirmacion es verdadera o 4 si es falsa,

El emprendedor se debe preccupar por de ibir y
explicar los pasos que integran el proceso de produccion
del bien o servicio.

Para conocer como generar el producto « emento mas
importante es el organigrama de

5n del prod 0 pe omprender la
ion que se genera entre las actividades o ativas
que el proyecto de emprendimiento exige llevar a cabo

Caracteristicas del producto final

Lee |a siguiente informacion.

Una vez cumplido el requisito de definicion de las
etapas (actividades) que integran el proceso de
produccion del bien o servicio, la atencion del
emprendedor se debe dirigir a los recursos fisicos,
materiales y monetarios que se necesitan para que
el producto lleque al mercado en las condiciones que
el consumidor meta espera comprarlo. Dentro de los
recursos fisicos, las maquinas y equipos, se
considera a la tecnologia incorporada como eje
transversal.

Caracteristicas del producto final

Arrastra la respuesta correcta y depositala dentro de Ia figura.

La garantia de la buena calidad del produclo final y del desemperio productivo y financiero
eficaz y eficiente del proyecto de emprendimiento se basa en...

una asignacion alta de presupuesto en la compra de maguinaria.
una buena gestion del proceso de estimacion y asignacion de personas y recursos.
una inversion baja en oficinas y locales que se requieran para el negocio.

una contratacion limitada de personal.
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Caracteristicas del producto final

Arrastra la respuesta correcta y depositala dentro de la figura.

Cuando se habla de bien o servicio final de calidad, se hace referencia a que el
producto generado por el emprendedor, tal como llega al mercado...

es igual o inferior a las expectativas iniciales del consumidor meta.

satisface e incluso supera las expectativas iniciales del emprendedor.
satisface las expectativas iniciales del personal de la empresa.

satisface e incluso supera las expectativas iniciales del consumidor meta.
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