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“ 3 apaitu NegoMad?

NegoMad merupakan E-LKPD (Lembar Kerja Peserta Didik
Elektronik ) yang disusun sebagai bahan ajar untuk
mendukung pembelajaran Bahasa Indonesia Kelas X. Fokus
vtama media ini adalah melatih keterampilan menulis teks
negosiasi dengan mengangkat fenomena keseharian yang
dekat dengan lingkungan peserta didik, yaitu interaksi
negosiatif di Warung Madura.

.’ Rincian Isi Negomad

 Petunjuk Penggunaan

» Capaian dan Tujuan Pembelajaran
» Pertanyaan Mendasar

» Teks Model

o Aktivitas 1: Identifikasi Struktur
 Aktivitas 2: Kaidah Kebahasaan
 Aktivitas 3: Menyusun Kerangka
 Aktivitas 4: Menulis Teks Negosiasi 1
e Lembar Pengerjaan Menulis 1
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Petunjuk Penggunaan

Agar pembelajaran berjalan lancar, perhatikan

petunjuk penggunaan E-LKPD berikut:

I. Berdoa: Awali kegiatan belajar dengan berdoa.
2. Isi Identitas: Tuliskan nama lengkap dan nomor
presensi pada kolom yang tersedia di halaman

awal.

3. Pahami Instruksi: Bacalah setiap teks
pengantar, situasi, dan instruksi tugas dengan
saksama sebelum mulai mengerjakan.

4. Kerjakan Berurutan: Selesaikan aktivitas tahap
demi tahap sesuai arahan pada masing-masing
bagian tugas.

5. Periksa & Kumpulkan: Teliti kembali seluruh
hasil kerjamu. Jika sudah selesai, klik tombol
pengumpulan (seperti Finish atau Submit) pada
bagian akhir untuk mengirimkan tugas kepada

guru.




Capaian|Pembelajaran]ElemenMenulis

Menulis gagasan, pandangan, arahan, pesan,
dan/atau imajinasi dalam berbagai tipe teks secara
logis, kritis, dan kreatif; dan memublikasikan hasil
karya di media cetak, elektronik, dan/atau digital.

Jujuan) velajaran
Murid mampu menyajikan teks negosiasi secara

runtut, kreatif, sesuai dengan struktur dan kaidah
kebahasaan teks negosiasi.

1.Mengidentifikasi struktur dan kebahasaan teks negosiasi
pada teks model.

2.Menyusun kerangka teks negosiasi berdasarkan situasi
nyata di warung.

3.Menulis teks negosiasi berbentuk dialog dengan struktur
yang lengkap dan runtut.

4.Menggunakan kaidah kebahasaan teks negosiasi
(pronomina, kalimat langsung, kalimat deklaratif dan
interogatif, kalimat persuasif, tuturan pasangan, serta
kesantunan berbahasa) dengan tepat.

5.Menampilkan nilai karakter dan kearifan lokal Madura
dalam tulisan.
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1.Pernahkah kamu atau keluargamu memiliki pengalaman menawar harga,
menitipkan barang, atau berutang di warung? Ceritakan secara singkat
pengalamanmu tersebut!

2.Dalam sebuah proses tawar-menawar, penjual dan pembeli sering kali
memiliki keinginan yang berbeda. Menurutmu, hal apa yang pada akhirnya
membuat mereka bisa mencapai kesepakatan

3.Saat menuliskan sebuah teks percakapan negosiasi, menurutmu bagaimana
caranya agar alasan dan kesepakatan antar-tokoh dapat tergambar dengan
jelas dan mudah dipahami oleh pembaca?




TeksimModel

Bacalah teks negosiasi berikut dengan cermat sebelum mengerjakan
Aktivitas 1 dan 2!

Pagi itu, Warung Barokah Telang baru saja ramai oleh pembeli yang
mampir sebelum berangkat kerja. Bu Tika, pelanggan tetap yang
hampir setiap hari berbelanja di sana, datang untuk membeli minyak
goreng satu liter. Seperti biasa, pemilik warung, yaitu Rahma
menyambutnya dengan ramah.

(1) Bu Tika: Mbak Rahma, minyak goreng satu liter ya. Biasanya
sembilan belas ribu, kan?

(2) Rahma: Mohon maaf, Bu. Sejak kemarin harganya naik jadi dua
puluh ribu. Dari pemasoknya sudah naik, jadi saya ikut
menyesuaikan.

(3) Bu Tika: Waduh, naik seribu. Kalau tetap sembilan belas ribu bisa
tidak, Mbak? Saya kan langganan.

4) Rahma: Saya paham, Bu. Tapi kalau saya jual sembilan belas ribu,
warung rugi karena modalnya sudah naik. Lebih baik saya terus
terang daripada Ibu merasa dibohongi. Kalau Ibu ingin lebih hemat,
ada ukuran setengah liter, sepuluh ribu lima ratus.

(5) Bu Tika: Hmm, dua kali setengah liter malah jadi dua puluh satu
ribu. Ya sudah, saya ambil satu liter yang dua puluh ribu.

(6) Rahma: Baik, Bu. Terima kasih sudah mengerti. Kalau harganya
turun lagi, nanti saya kabari.




Aktivitas]ik{identifikasi[Strukturteks]Negosiasi

Setelah membaca teks Minyak Goreng Naik Seribu, identifikasilah
bagian struktur (orientasi, pengajuan, penawaran, dan
persetujuan) yang terdapat dalam teks tersebut! Pilih nomor
ucapan yang sesuai pada lembar pengerjaan di bawah ini!

1. Orientasi terdapat pada ucapan nomor [ ......]
2. Pengajuan terdapat pada ucapan nomor [......]
3. Penawaran terdapat pada ucapan nomor [......]

4. Persetujuan terdapat pada ucapan nomor [......]

5. Kutip satu kalimat penawaran dari teks, lalu jelaskan
mengapa kalimat itu termasuk penawaran!




Kerjakan dengan menarik garis untuk menghubungkan setiap kutipan
dengan jenis kaidah kebahasaan yang sesuai! Perhatikan bagian yang
dicetak tebal.




ktivitasta:Menyusun]Kkerangkalleks[Negosias

1. Pilih salah satu situasi di Warung Madura di bawah ini!
2. Carilah informasi terkait situasi yang telah kalian pilih dengan melengkapi
tabel berikut! Kamu boleh memakai pengalamanmu atau mengamati warung
di sekitarmu.
Pilihan situasi:

A. Permintaan Utang

Pelanggan tetap yang sedang mendesak (misalnya butuh makanan,

minuman, atau bensin) meminta utang kepada pemilik warung.

B. Sales

Sales datang menawarkan barang kepada pemilik warung, sementara

harga barang tidak bisa ditawar.

C. Titip Barang

Tetangga ingin menitipkan barang buatannya untuk dijualkan di warung.

Harga dan cara pembayarannya perlu disepakati.

lembar{PengerjaanfAKtivitasi3

1. Situasi yang dipilih (A/B/C):

2. Siapa kedua pihak yang terlibat?

3. Apa kepentingan masing-masing pihak?

4. Apa permasalahan dan alasan masing-masing pihak?

5. Bentuk kompromi yang akan kamu tulis :

6. Nilai karakter yang ingin kamu tonjolkan :




Aktivitaslu:iMenulisireks]Negosiasi

Kembangkan kerangkamu dari Aktivitas 3 menjadi teks negosiasi berbentuk
dialog minimal 12 ucapan, sesuai dengan strukturnya (Orientasi, Pengajuan,
Penawaran, dan Persetujuan) dan kaidah kebahasaannya. Tulislah pada
lembar pengerjaan di halaman berikutnya!

Perhatikanldan]|Periksajtulisanmu

Sebelum klik Kirim, pastikan tulisanmu memenuhi hal berikut:

« Orientasi memperkenalkan topik atau permasalahan oleh
kedua pihak.

* Pengajuan, penawaran, dan persetujuan tersusun runtut.
» Ada minimal dua alasan dan satu kompromi.

» Memakai pronomina, kalimat langsung, kalimat deklaratif,
interogatif, persuasif, tuturan pasangan, dan bahasa yang
santun.

* Ada nilai karakter dan unsur kearifan lokal warung Madura yang
tampak lewat ucapan dan sikap tokoh, bukan hanya disebut.




aan]MenulisjTeks!

lembarlPenger;

Nama:

No.Absen:
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Refleksi

Setelah menulis teks negosiasi, jawablah pertanyaan berikut dengan
jujur dan kalimatmu sendiri!

1. Bagian mana yang menurutmu paling sulit saat menulis teks
negosiasi (struktur, kaidah kebahasaan, atau menampilkan nilai
karakter)? Mengapa?

2. Setelah menulis naskah percakapan berlatar Warung Madura, nilai
positif apa (seperti kejujuran, kesabaran, dan lainnya) yang paling
berkesan dan ingin kamu terapkan saat berinteraksi dengan orang
lain?

2. Seberapa yakin kamu sekarang dalam menulis teks negosiasi secara
mandiri? Berikan nilai 1 sampai 5.

...] 1=Belum yakin

...] 2 = Kurang yakin
...] 3 = Cukup yakin

...] 4 =Yakin

...] 5 = Sangat yakin
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