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P““G AM“SLO 2 ¢CON QUIEN CODRDINARIAS? Zd

£Qué drea deberia intervenir o
con qué drea coordinarias?

Fi

EN PRACTICA

Ahora es tu turno de investigar, conectar ideas @ un Inconveniente
S con el sistema.
y poner a prueba lo aprendido.

Un prospecto solicita
una personalizacién
<[> o funcionalidad

e o
CONOCE MEJOR NUESTRAS SOLUCIONES —

Realiza una breve investigacion sobre las empresas, marcas

y soluciones que conociste durante este madulo, —=— especid
profundizando especialmente en:
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material comercial
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para presentar
Investiga y escribe con tus propias palabras: una salucian,

o LQué es?

Aparece un nueva

@ oportunidad
de venta,
o (Qué problema ayuda a resolver?
x 03t
““NO SOLO HACER,
@ SINO HACER QUE SUCEDA ”
o st Siscailnms, e o g 5 X ¢Qué significa esta frase para ti aplicada a tu nuevo rol?

o ¢Cudles son sus principales funcionalidades o servicios?
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Escribe 3 dudas que te hayan surgido
durante esta primera parte del onboarding.

1.
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o Qué fue lo que mas llamé tu atencién?
- - — 2,

e i
Preguntar también es parte de aprender.

Cuando termines, guarda o entrega tus respuestas.
Luego reservaremos 10-15 min para revisar lo mds importante

y seguir avanzando.

IMPORTANTE:
Neo buscames copiar informacion,
Queremos conocer qué entendiste.
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