Actividad 2: Ubica en el lienzo las partes conformantes de la idea de negocio
de estudiantes, de tercer grado de la IE JEC “Nuesfra sefiora del Carmen” se han denominado equipo “Emprendedores 3.07, han

decidido emprender actividades relacionadas con el cuidado de la salud, que es su campo de interés;
algunos de los integrantes del equipo tienen familiares que manejan negocios peguefos. Se han
organizado como equipo y han fenido su primera reunién. Uno de los acuerdos que han tomado es

Lee con atencidn y

relaciona
elaborar un lienzo de modelo de negocio, en su version de supuestos o hipotesis.
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» Uso excesivo de shampoos con quimicos e Elaboracion de shampoo natural de sabila y
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: A TikTak). 5 :' \ | » Uso de ingredientes naturales y locales.

] c I 1 « Ferias escolares y locales. I D ie Producto 100% natural y ecologico.

: 1 | « Venta directa y por catalogo. : 1 |  Marca creada y disefiada por el estudiante.
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« Personas con caida de cabello o caspa.
s Personas que buscan productos naturales y
saludables.

« Cantidad de clientes satisfechos.
s Interaccion en redes sociales.

« Repeticion de compra.

+ Recomendaciones del producto.
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en
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« Compra de ingredientes naturales / Envases y etiquetas ecoldgicas.
« Utensilios y equipo (licuadora, recipientes, embudos, etc.). | Empaque y material de presentacion.
_» Publicidad y marketing en redes sociales. / Transporte para entregasy ferias.

[ —

-

ueLIVEWORKSHEETS



