Pilinlah jawaban yang paling tepat dengan memberi
tanda silang (x) pada huruf a,b, ¢, atau d!

1..Tujuan utama dari teKs negosiasi adalah...
a. MemberiKan informasi Kepada pembaca
b. Mencapai KesepaKatan antara dua pihakK
c. MenceritaKan pengalaman pribadi

d. MenyampaiKan argumen secara sepihak

2. Dalam tekKs negosiasi, pihaK-pihaK yang terlibat
disebut...

a. Penjual dan pembeli

b. Narator dan toKoh

c. PihaK penawar dan pihakK penerima

d. Konsumen dan produsen

3. StruKtur utama teks negosiasi adalah...

a. Orientasi - KompliKasi - Resolusi

b. PembuKaan - Isi - Penutup

c.Orientasi - Permintaan - Penawaran - Persetujuan
d. Pernyataan umum - Argumentasi - Kesimpulan

4. Hal yang perlu diperhatikan saat menulis teKs
negosiasi adalah...

a. MemberiKan penawaran dengan argumen yang
logis

b. Menghindari persetujuan aKhir

c. MenggunakKan bahasa yang sulit dipahami

d. Menyelesaikan negosiasi tanpa Ssolusi

5. Salah satu ciri teks negosiasi adalah...

a. MenceritakKan KonfliKk pribadi

b. Adanya interaKsi dua pihaK dengan Kepentingan
berbeda

c. MenggunakKan bahasa sastra yang Kompleks

d. TidaK memerluKan KesepaKatan di aKhir

ccLIVEWORKSHEETS



6. Pernyataan berikut yang merupakKan contoh
"penawaran" dalam negosiasi adalah...

a. "Kami menginginkan harga yang lebih murah.”

b. “Harga ini sudah final dan tidaK dapat ditawar.”
c. "Kami bersedia menawarKan potongan harga
sebesar 10% jika Anda membeli lebih banyak.”

d. "Kapan Anda bisa menyelesaiKan transaksi ini?”

7. Unsur yang menjelaskan alasan dibaliKk permintaan
atau penawaran dalam negosiasi disebut...

a. Penutupan

b. KomuniKasi

c. Argumentasi

d. Persetujuan

8. Apa yang dimaKsud dengan "KesepaKatan" dalam
negosiasi?

a. Persetujuan tentang hal-hal yang akKan dilakuKan
setelah negosiasi selesai

b. Perjanjian antara pihakK-pihaK yang terlibat untuk
mencapai tujuan bersama

c. KetidaKsepaKatan antara dua pihak

d. Tawaran yang diberikan oleh satu pihakK

9. Apa yang menjadi dasar terjadinya negosiasi?

a. Perbedaan pendapat atau Kepentingan antara
dua pihakK atau lebih

b. KesepaKatan yang sudah tercapai

c. Proses mencari informasi

d. Mencari Kesalahan pihakK lain

10. Bagaimana cara yang efeKtif untukK mencapai
KesepaKatan dalam negosiasi?

a. Dengan memaKsakKan pendapat satu pihak

b. Dengan menjaga KomuniKasi yang jelas dan
terbuKa serta Kompromi

c. Dengan menghindari tawar-menawar

d. Dengan menunggu Keputusan aKhir pihakK lain
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