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¥ata Pengamtar

Puji dan syukur kehadirat Tuhan Yang maha
g5, atas yahmat dan anugrah-Nya penulis
dapat menyelesaikan €-LKPD Berbasis Inkviyi
pada wmateri Menganalisis Struktur  Teks
Negosiasi hi dengan baik dan sesuai format
serta waktly yang telah diberikan. €-LKPD ini
disusun untuk membanty siswa dalam belgjar
dan mengerjakan tugas.

Dalam bahan ajar ini masih banyak
kekurangan untuk Hu, penvlis mohon maat jika
masih ferdapat kesalahan baik dari kata-kata
mavpun kalimat. Semoga E-LKPD ini dapat
bermanfaat bagi pembaca dan penvlis.
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1. Menghayati dan mengmna]kan 3.11 Menganalisis struk
ajaran agama yang dian st
e et el [ L e
perilaku jujur, disiplin, santun, perawai i, o
peduli (gotong royong, kerjasama, persetujuan, penutup) dan
toleran, damai), rtanggung kebahasaan teks negosiasi.
jawab, respons1f dan pro-a
dalam berinteraksi secara efektlf
sesuai dengan perkembangan anak
dilingkungan, keluarga, sekolah,
masyarakatdanh kingan alam
sekitar, bangsa, negara, kawasan

regmnal{ dan kawasan Peserta didik diharapkan mampu

internasional”. 3.11.1 Menentukan

3. Memahaml menerapkan, struktur:orientasi (pengajuan,
mengan isis pe %etahuan factual, = penawaran, persetujuan)

konseptual, proce 3.11.2 Menentukan struktur:
metako nmg berdasarkan rasa permasalahan (pengajuan,

ingin ta. 111'1)"1 tentang ilmu penawaran dan persetujuan),

Eu%ﬂ 3 dan ﬁ&gg%gm’dieglgan 3.1 aMenentukan ciri kebahasaa

wawasan kemanusiaan,
ebangsaan, kenegaraan, dan
an terkait penyehab
enomena dan kejadian, serta
menerapkan pengetahuan
procedural pada :udan%ka]lan yang
spesifik sesuai dengan bak "o
mma.m untuk memecahkan Peserta didik diharapkan mampu:
1. Menentukan struktur:orientasi
4. Mengolah menalar, menya]l dan (pengajuan, penawaran,
mencipta dalam ranah konkret dan persetuiian),
faegﬂ;;lb,ggg‘g;ﬂkm dengan 2 Menentuken struktur:
51 a arlnya di sekofah secara _P"’T","”ﬂ?hﬁ:nwm;m?
man l'l serta bertindak secara P o2 ?le‘zet;man),
efektlf dan kreatif, dan mampu 3. Menentukan ciri kebahasaan
nggumkan metode sesual (pasangan tuturan dan
kﬁldﬂ k’EI muan kesantunan) dalam teks negosl '
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Petunjuk Penggunaan
E-LKPD

Petunjuk Penggunaan E-LKPD Bagi Guru

1. Guru mengajak peserta didik berdoa sebelum melakukan
pembelajaran

2. Membantu siswa dalam merencanakan proses belajar

3. Membimbing siswa dalam memahami konsep, analisa, d:
menjawab pertanyaan siswa mengenai proses belajar. 2=

. Petunjuk Penggunaan Bagi Peserta Didik: _

(" 1.Bacalah dan pahami materi yang telah diuraikay
|  dalamE-LKPD. \
| 2.Kerjakanlah soal danjawablangsung dalam |
| aplikasi ini dengan mengklik pada tempat :
| jawabanyangtersedia. |
| 3.Jikasudah selesai, kirim jawaban melalui e-mail |
| yangterteradibawah ini.

|
| 4.Pada saat mengirim jawaban, akan ada data yang
\ diminta kemudian isi data tersebut.
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Kegiatan Pembelajaran
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Menurut Resfita dan Mellissa
(2020:9)

Teks negosiasi
adalah  teks yang
memuat interaksi
sosial untuk mencapai
kesepakatan diantara
pihak-pihak yang
memiliki  kepentingan
berbeda atau
bertentangan.

-

M Lo TN

‘i:

Menurut Kokasaih 2014:92
f

Negosiasi merupakan
suatu cara dalam
menetapkan keputusan yang
dapat disepakati oleh dua
pihak atau lebih untuk

mencukupi kepuasan pihak-
pihak yang berkepentingan.

Berdasarkan pendapat di
atas dapat disimpulkan
bahwa teks negosiasi
adalah suatu bentuk proses
komunikasi dua pihak untuk
menyelesaikan  pendapat
atau presepsi yang berbeda
yang  bertujuan  untuk
mencapai kesepakatan yang
memuaskan demi
kepentingan bersama.
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Berikut ini Contoh dayi teks negosiasi'

Pembeli: "Baiklah bu, saya setuju.”
Pembeli: "Ini vangnya ya, bu. Terima kasih."
Penjual: "Sama-sama, hak = |
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KAIDAH KEBAHASAAN TEKS NEGOSIASI

Kaidah kebahasaan yang terdapat pada teks negosiasi sekarang sekurang-
kurangnya dibangun dari unsur-unsur yang meliputi hal-hal berikut.

. Didukung gera ukilh don ekspresi wajah.
Negosiasi dilakukan dua egosiasi umumnya dilakukan secara ]
pihak atau lebih, masing- dengan ekspresi wajah yang melengkapi sik
masing dapat mewakili diri gosiator. Setuju tideknya terlihat

sendiri, atau dapat juga lam raut wajah. Bahkan, gerakan tubuh
mewakili perusahaan atau rtegas-sikar

lembaga.

b

Tawar-menawar atau
tukar-menukar suaty
kebijakan, kesepakatan, atau
penyelesaian persoalan
merupakan  hal-hal  yang
melatarbelakangi sebuah
perilaku negosiasi.

Seseorang melakukan negosiasi karena ada
persoalan atau ketidakjelasan terhadap
suatu hal. Umumnya, dilakukan dalam rangka
kerja ~sama  tertenty, atau  untuk
menyelesaikan masalah tertentu.

Perilahi negasiast okan terihot. jelos

setelah memasuki tahapan konsekuen
terhadap keputusan kedua belah pihak.
Oleh  karena ity perlu diatur
kesepakatan dalam bentuk perjanjian
atau kesepakatan kesaksian bersama.

Jka negosiasi dilakukan dengan
kesepahaman, besar  kemungkinan
masing-masing  pihak  menyepakati
ketentuan-ketentuan baru; sebaliknya,
jika tiap-tiap pihak bertahan dengan
posisinya, tidak terjadi kesepakatan
kerja sama.
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