Una propuesta de ideas para la venta de mantas
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Misael preguntd a sus amigos, antes de tomar una decision, sobre el precio de venta que debe
proponer a su abuelita Lee lo que cada uno |e aconsejd. cCual crees que (e ayudara a tomar una
mejor decision?, ¢cpor que?

Si lo vendes
mas barato,
las personas
te compraran
muchas mantas.

El precio de vanta
puede ser el mismo,
y asl recuperarias el
dinera gue gastaste.

Ray

El precio debe ser mayor 3 :
de lo gue gastaste, para Gasté £/28.20 en
que te quede una ganancia. lanas de colores.

Hugo Misael

Ray, Tito v Hugo le han sugerido algunos precios para la venta de una de sus mantas cuyo costo fue
de 5/2B.20. Explica cudl de estas precios le recomendarnias. <Qué diferencias existen entre el precio
de costo y el de venta en cada caso? Anota tus respuestas en tu cuaderno a en hojas de redso.

.2 @

Ra;r Tito Hugo
5/28,20 E:} 5/28.20 5/28.20 L::> 5/25 5/28.20 i::) 5/36,20

=

Costo de > | Venta de Costode [ | Ventade Costode || Venta de
la manta la manta la manta la manta la manta la manta

A continuacion, completa los espacios vacios. ¢Que explicacion darias por cada expresion?

2820+ ......=2B20 2820 - ...........= 25 2820+ ... .=36820

£Qué precio de venta es el que mas le conviene a Misaal? éPor qué? Explica.

Finalmente, Misael ha comprendido que la diferencia entre el precio de la venta v el costo de
la manta es la ganancia que obtiene para su beneficio.
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